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Designagdo do projeto | EMS Internacionalizacao

Cédigo do projeto | CENTRO-02-0752-FEDER-012228

Objetivo principal | Reforcar a investigacdo, o desenvolvimento tecnoldgico e a
inovacao

Regido de intervengdo | Centro

Data de aprovagao: 2016-01-26
Data de inicio: 2016-01-07
Data de conclusao: 2018-01-06

Entidade beneficiaria | Enging - Make Solutions Lda.

Investimento | 145.802,01 EUR

Apoio financeiro | 62.235,90 EUR pelo FEDER (Fundo Europeu de Desenvolvimento Regional).

Despesa Elegivel | 138.302,01 EUR
45%
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Objetivos, atividades e resultados esperados|

O projeto teve um importante impacto na medida em que foi determinante para alavancar o
processo de internacionalizacdo da Enging. De notar que no pré-projecto (2014) a empresa ndo tinha,
ainda qualquer venda internacional, e no pds-projeto ja conta com cerca de 359.447€ de volume de
negocios internacional, o que corresponde a uma intensidade de exportagdao acima dos 50%.

Este crescimento internacional é fruto das acGes desenvolvidas durante a execugdo do projeto.
Relativamente ao Reino Unido, e no enquadramento da prospecdo de mercado UK/ 2016 LCNI
Conference (Manchester), dos nove leads em utilities realizadas nesta missao, a empresa conseguiu
concretizar a negociagdao com duas leads realizadas. Ainda assim, continua em constante contacto
com algumas destes leads, no intuito de concretizar os seus objetivos.

Quanto a missao Utility Week 2017 (Amsterdao), a empresa teve a oportunidade de participar num
programa de aceleracdo de umas das empresas identificada como potencial veiculo comercial da
Enging. De salientar, que das leads desta missao recebemos a visita nas nossas instalacdes de um
membro de uma empresa com o objetivo de conhecer as nossas solucdes e as suas implementacdes.
Dos contactos da missdo a feira CIGRE 2016 (Paris), destacamos alguns que s3o atualmente nossos
fornecedores, distribuidores e parceiros.

Da missao CIRED 2017, conseguimos realizar uma aproximag¢do com algumas empresas e estabelecer
um acordo comercial.

Outro fator impulsionador da expansdo aos mercados foi a oportunidade de participar no “FREE
ELECTRONS’19“, programa de acelera¢dao no sector da energia que tem como finalidade promover o
contacto com start-ups que desenvolvam solucdes na drea da mobilidade, energia limpa e eficiéncia
energética. Esta participagdo permitiu-nos a entrada nos seguintes mercados: Hong Kong, Australia,
EAU e Japao.

Para além destes mercados, destacamos que no decorrer de 2020 j& conseguimos penetrar em

outros 3 novos mercados México, Costa Rica e Turquia.




Indicadores de Realizagao
Objetivo

N2 de mercados alvo, comunitdrios e terceiros, visados no projeto: 3
N2 de agGes de prospecao e captacao de novos clientes nos mercados externos: 11
N2 de presengas em feiras e certames internacionais: 3

Realizado

N2 de mercados alvo, comunitdrios e terceiros, visados no projeto: 12 (Espanha; Reino Unido;
Estados Unidos da América; Hong Kong; Brasil; Alemanha; Austria; Suica; Emirados Arabes Unidos;
Italia; Australia; Japdo)

N2 de a¢Oes de prospecao e captagao de novos clientes nos mercados externos: 1 (Reino Unido);
Para além desta acdo, ocorreram ainda um conjunto de acdes de prospecdo em Espanha, mas uma
vez que foram feitas por via terrestre nao tiveram qualquer despesa elegivel associado ao projeto.

N2 de presengas em feiras e certames internacionais: 4 (CIGRE 2016; European Utility Week 2016;
CIGED 2017; Utility Week 2017)




